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Liberalizzare? Ridurra i prezzi

Il caso delle farmacie e la dinamica degli aumenti dei prodotti

di Andréa Ichino

# 1 governo Monti & riuscito nell’ im-
presa di far discutere gli italiani di
concorrenza e di farli riflettere sui
- vantaggi del difendersi anche co-
me consumatori, nensolo come lavora-
tori. Unarivoluzione copernicana diffi-
cile da digerire per chi lavora come di-
pendente, ma anche per i molti autono-
mi e imprenditori che per anni hanno
potuto godere dei privilegi di un loro
specifico articolo 18: ossia di quel siste-
ma di protezioni contro la concorrenza
cheha consentitoloro divendere benie
servizi a prezzi maggiori di quelli che
altri produttori avrebbero praticato
per lo stesso tipo di offerta, se soltanto
avessero potuto operare nello stesso
mercato.

Ovviamente ogni categoriadi dipen-
denti o autonomi che vede diminuire i
suoi privilegi, proclama che in realta i
consumatori subiranno un danno da
tutto questo, perché il prezzo dei servi-
zidaloroofferti¢altonon per protegge-
rerendite parassitarie, maperchériflet-
teicosti diun’offerta di qualita elevata.
In effetti non & sempre facile capire se
dietro aun prezzo alto cistia una rendi-
taingiustificata oicostinecessariapro-
durre nel migliore dei modi il bene in
questione. Ma con informazioni ade-
guate & possibile farlo.

Inuno studio su dati di alcuni anni fa,
con Giacomo Calzolari, Francesco Ma-
naresi e Viki Nellas, abbiamo misurato
il potere di mercato dei farmacisti, os-
siala possibilita di alzare i prezzi senza
perdere clienti quando la domanda au-
menta per prodotti che il farmacista
puoacquistare dalgrossistaad un costo
unitario costante. Immaginiamoun pic-
colo paese nel quale inun dato mese au-
mentino i neonati e, conseguentemen-

te,ladomanda diprodottiperlaloro cu-
ra che in parte sono anche domandati
da altri-consumatori: le pomaie contro
le infiammazioni della pelle, ad esem-
pio. Se nel paese esiste un'unica farma-
cia, essa potrd aumentare il prezzo di
questi prodotti sapendo che i genitori
dei neonati non faranno storie e com-
preranno anche a prezzi elevati perché

hanno fretta e sono in ansia per i loro-
bambini (ci sono i supermercati, ma se
si ha fretta e si vive in piccoli paesi non
sono sempre un’alternativa praticabi-
le). Aumentando il prezzo i farmacisti
perderanno magari qualche consuma-
tore esperto e meno affrettato che an-
dri altrove a comprare, ma il vantaggio
del poter sfruttare la disponibilita a pa-
gare dei neo genitori rendera 'aumen-
to dei prezzi conveniente per il quasi-
monopolista. Selefarmacie, perd, fosse-
ro due, e magari anche vicine, questo
non accadrebbe perché 1a concorrenza
tra di esse renderebbe molto pericolo-

so aumentare i prezzi, per via del ri-

schiodivedersisottrarreiclientidal ne-

gozio accanto.

Inostridati dicono che questo ¢ esat-
tamente cio che accade in Italia. Nei co-
muni con una popolazione che storica-
mente non ha mai superato i 7500 abi-
tantieneiqualiperlegge (fino all'appro-
vazione del nuovo decreto governati-
vo) deve operare una sola farmacia, un
aumento mensile del numero dineona-
ti provoca un aumento significativo dei
prezzi dei prodotti da essi utilizzati,
mentre nessun aumento Si 0sserva nei.
comuni dove invece la popolazione ha
superato questa soglia e nei quali, per-
tanto, vi sono pili farmacie. Difficile
pensare che questa differenza possa di-
pendere da altri fattori, diversi dall’as-
senza diunnumero sufficiente dinego-
ziconcorrenti, visto che i comuni appe-

nasotto o appenasopra questasogliaso-
no statisticamente simili in tutto e per
tutto. L'unica cosa che li differenzia in
modo evidente ¢ il numero difarmacie.

-~ Iprodotticonsiderati dal nostro stu-

dio sono una piccola parte di quanto
venduto dai farmacisti, i quali comun-
que non sono certoisoliad aver godu-
todiprotezioni come quella che stabili-
sce quante farmacie debbano poter
operare in funzione della popolazione
circostante. Ma sicuramente hanno go-
duto, a danno dei loro consumatori, di
qualche vantaggio - derivante dalla
mancanza di concorrenza a cui il go-
verno Monti sta cercando di porre ri-
medio. Dobbiamo solo sperare che il
governo non si fermi qui e che vada
avanti sino in fondo, per tutte le altre
categorie che hanno goduto di questi
vantaggi ingiustificati.

Tornare indietro adesso sarebbe un
disastro, perché cilascerebbe in mezzo
alguado: il Paese soffrirebbe soloicosti
dell’operazione senza arrivare a perce-
pirne i benefici: Ogni barriera abbattu-
ta genera un vantaggio relativamente
piccolo e che in primo luogo favorisce
gli altri, non chi ha perso la protezione.
Molti, quindi, si stanno chiedendo se ne
valgadavverolapena, Domanda legitti-
ma, ma a questo punto il governo non
deve ascoltare queste sirene, soprattut-
toinParlamento dove abbondano e ten-
teranno di annacquare il decreto: solo
andando fino in fondo e in tutti i settori
avraavuto senso iniziare questo cammi-
no. Se orasiamo preoccupaticomelavo-
ratori, il tempo dimostrera che il gioco
vale 1a candela perché presto comince-
remo a percepire i vantaggi della mag-
giore concorrenza "degli altri", non so-
lo i costi della maggiore concorrenza
"per noi stessi".

andrea.ichino@unibo.it
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Figure 6: The composition effect on the two sides of the threshold
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Neotes: Beatier plot snd local polynomial smocthing regressions (bandwith = 300) of the city specific elasticity of price fe with respect to the monthly number of newborns,



